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BLICKPUNKT

Fenstermantage in der halben Zeit: Erfinder Wemer Rausch aus Rheinsberg (Ostprignitz-Ruppin).
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Man muss nur drauf kommen

Aus der Not heraus erfand der Rheinsberger Werner Rausch die Fenstermontagezwinge

OLIVER FISCHER

RHEINSBERG = Werner
Rausch taugt kaum als Rollen-
maodell fiir einen genialischen
Erfinder. Er leidet nicht an Tiif-
telattacken, redet nicht von
Materientransmittern und list
in seiner Werkstatt auch nicht
alle Nase lang Explosionen
aus. Der 51 Jahre alte Hand-
werksmeister aus Rheinsberg
(Ostprignitz-Ruppin)  wurde
Erfinder, weil er irgendwann
schlicht und ergreifend die
Nase voll hatte.

Auf jeder Baustelle, bei je-
der Fenstermontage wurde er
Zeuge des gleichen Schau-
spiels, Es brauchte immer
zwei Leute und viel Zeit, um
die schweren Fensterrahmen
in die dafiir vorgesehenen Off-
nungen einzupassen. Festhal-
ten, Keile eintreiben, ausrich-
ten, wackeln, ausrichten, wa-
ckeln. Und beim anschlieften-
den Andiibeln verschob sich
das Fenster meistens wieder.
JIch habe iiberall nach einem
Werkzeupg gesucht, mit dem
das schneller geht*, sagt
Rausch. Als er nur Schulterzu-
cken erntete, ging der Inhaber
einer kleinen Fenster- und Tii-
renfirma in seine Werkstatt,
fertigte ein paar Zeichnungen
an und erfand sie selbst — die
Fenstermontagezwinge.

Heute, sechs Jahre und ein
aufwindiges Patentverfahren
spdter, hat Rausch ein Schutz-
recht auf seine Erfindung und
gehort damit offiziell zu derin
Brandenburg eher seltenen
Spezies von Innovataren. Nur
347 Madrker haben 2004 beim
Deutschen Patentamt eine Er-
findung angemeldet, gerade
100 davon waren Privatperso-

nen oder Kleinunternehmer.
Gibe es Mecklenburg-Varpom-
mern nicht, Brandenburg
wiirde in der Erfinderrangliste
der Flichenlinder auf dem
letzten Platz rangieren. Zum
Vergleich: In Bayern liegt die
Patentquote 30-mal so hoch.
«In den neuen Bundesldn-
dern fehit einfach die wirt-
schaftliche Grundlage®, sagt
Chefstatistiker Dieter Schmie-
del vom Patentamt. Die riesi-
gen Entwicklungsabteilungen
siiddeutscher Firmen wle Sie-
mens und Infineon bringen je-
des Jahr mehr Patente hervor,
als der gesamte Osten. Ohne
solche Geldgeber im Riicken
kinne sich kaum jemand das
zihe Erfindergeschift lefsten.
Werner Rausch hat allein in
die Planung und Entwicklung
seiner Fensterzwinge ein Ver-
miigen investiert. Ein Jahr Ar-
beitszeit, von den Materialkos-
ten ganz zu schweigen, Skiz-
zen zeichnen, Teile schwei-
f3en, ausprobieren, in die Ecke
feuern, von vorn anfangen. Al-
les abends in der heimisclien
Werkstatt, wenn die Eindrii-
cke vom Tagwerk auf der Bau-
stelle noch frisch waren. Vier
Modelle wanderten in die
Schublade. Erst das fiinfte ent-
sprach seinen Vorstellungen.

Die Kollegen
waren begeistert

Der erste Versuch, der eigent-
lich unter Ausschluss der Of-
fentlichkeit stattfinden sollte,
geriet zur Massenveransial-
tung. Das sonderbare Gerdt
lockte neugierige Maurer an.
Dem Erfolg tat das keinen Ab-
bruch. ..Es hat tadellos funktio-
niert, die Kollegen waren be-

geistert”, erzdhlt Rausch. Ei-
ner der Maurer klopite thm an-
schlieffend auf die Schulter:
+Merisch tall, da brauchste ja
nie wieder zu arbeiten.” Thm
selbst sei der Rummel fast
peinlich  gewesen,  sagt
Rausch. ,Im Prinzip ist das ja
auch eine simple Sache, Man
muss nur drauf kommen.*”

Die Statistiken des Patent-
amnts sagen nicht viel dariiber
aus, wie viele Menschen ein
solches Aha-Erlebnis haben.
Denti ticht alle Erfinder mel-
den ihr Werk an. Zudem wird
nur die Halfte aller Anmeldun-
gen gepriift und davon fallt
wietderum die Hilfte durch,
weil es die Gerédte oder Verfah-
ren echon gibt. Noch schwieri-
ger gestaltet sich indes die Ver-
marktung. Gerade freie Erfin-
der, die micht iiber ein Ver-
triebsnetzwerk verfiigen,
scheéitern oft an der wirtschaft-
lichen Witklichkeit und blei-
ben letztlich auf den hohen Pa-
tentkosten sitzen.

Eirier, der sich hauptberuf-
lich mit der Vermarktung von
Erffindungen beschaftigt, ist
Bernhard Bomke. Als so ge-
nannter Innovationsmanager
arbeitet er bei der Potsdamer
Agentur Brainshell - einer
Tochter der Zukunfisagentur

Brandenburg [ZAB), die fur
die Wirtschafisforderung zu-
stindig ist. Bomke wirbt bei
Unternehmen fiir Erfindungen
aus Brandenburger Hochschu-
len. Inrierhalb von fiinf Jahren
hal seiné Agentur die Nut-
zungsrechte an 14 méirkischen
Patenten verkautft. ,.Ein in Cott-
bus entwickeltes Verfahren
zur Feinstaubmessung haben
wir nach Amerika vermittelt”,
erzdhlt Bomke, Es war der bis-

lang grifte Brainshell-Coup.
Das Produkt steht heute kurz
vor der Markteinfiihrung, die
Lizenzgeblihr - immerhin
eine sechsstellige Summe - tei-
len sich die Hochschule, der Er-
finder und das Land.

Aul Bomkes Schreibtisch
flattern auch immer wieder
Anfragen freier Erfinder, doech
fast immer winkt er ab. .Oft
kann man schon mit den Be-
schreibungen nichts anfan-
gen”, klagt er. Dabei ist Klar-
heit im Patentgeschift das A
und 0. ,,Wenn ich nicht genau
weif}, wo ich hin will, wird es
am Ende ein teures Hobby .*

Ein Patentverfahren
ist nicht billig

Tatsdchlich werden die Kos-
ten fiir das Patentverfahren oft
unterschitzt. Allein die An-
melde- und  Priifgebiihren
schlagen mit 400 Euro zu Bu-
che. Der Patentanwall kassiert
zwischen 2000 und 3000 Euro.
Danach werden jahrlich wei-
tere Gebiihren fillig, die per-
manent steigen. ,Damit es
sich rechnet, miissen sich freie
Erfinder schon einen Lizenz-
nehmer suchen, der das Pa-
tent nutzt und auf den Markt
bringt", sagt Bomke.

Werner Rausch hat einen Li-
zenznehmer gefunden, ge-
nutzt hat es ihm nicht viel, Ein
Werkzeughersteller aus Bay-
ern hat zwei Jahre lang seine
Fenstermontagezwinge  ver-
tricben. .Sie wollten das Teil
allerdings gunstig produzie-
ren. und haben gespart, wa
man nicht sparen kann”, sagt
er. Die Zwingen wurden ein
Ladenhiiter, nach zwei Jahren
lief der Vertrag aus.

Seither produziert Werner
Rausch selbst. Von einer Neu-
ruppiner Schlosserei ldsst er
sich die Teile schweifien, mon-
tiert wird in Rheinsberger
Heimarbeit. Auch den Ver-
trich hat er selbst {ibernom-
men. Mit einem Musterkoffer
tingelt er {iber die groften und
kleinen Fenster- und Erfinder-
messen Deutschlands. Er war
in Niirnberg, in Stuttgart, am
vergangenen  Wochenende
prdsentierte er seine Zwingen
bei den Erfindertagen in Ber-
lin-Adlershal. Vor Zuspruch
kiinne er sich dabei kaum ret-
ten, sagt er: ,.Die Handwerker
kénnen oft nicht glauben,
dass es so etwas gibt.”

Beim Kauf sind die meisten
allerdings  zuriickhaltender,
denn die Gerdle sind nicht
ganz billig - der Stiickpreis
liegt bei 500 Euro. Gerade
kleine Firmen sind nur selten
bereit, so viel Geld fiir Schraub-
zwingen zu bezahlen. ,Es ist
verriickt”, sagt Rausch: .Fiir
300 Euro wiirden die Stiicke
weggehen wie warme Sem-
meln." So billig kénne er aller-
dings nur in China produzie-
ren lassen, aber dann miisste
er grofte Stiickzahlen ordern:
«Das riskiere ich nicht.”

Manchmal, wenn Werner
Rausch abends von der Bau-
stelle kommt, fallt ihm der
Satz des Maurers wieder ein:
.Dabrauchste ja nie wieder ar-
beiten.” Rausch kann heute da-
riiber lachen. Seine Schraub-
zwinge bringe zwar nicht viel
ein, ,aber ich mache zumin-
dest keine Verluste®, sagt er.
Und ein Gutes hat sie aufer-
dem: Seine Monteure brau-
chen pro Fensterrahmen nur
noch halb so lange.



